GRACIAFERNANDEZ
Gerente Hospital H-Overa

Freno al ‘turismo
sanitario’

Es conocida la ‘aficion’ de los
britanicos por elegir hospi-
tales como el de Huércal
Overa para caras y comple-
| jasintervenciones. Ahora, la
‘ UE pone coto a esta ‘moda’

EL ESPANOL QUE HABLAMOS

JESUSRIVERA
Magistrado

juridico

Un precedente

El conocido magistrado ha
dictado una sentencia que
da un varapalo a la Junta y
| sienta un precedente juridi-
| co sobre miles de viviendas
| fuera de ordenacién.

Sobre conflictos y argumentaciones (y IT)

ace unos dias, buscando otro
tipo de informacion, me en-
contré con una opinién de
Jorge Valdano, director ge-
neral del Real Madrid, que
entroncaba felizmente con nuestra co-
lumna anterior. Fue con motivo de una si-
tuacion de conflicto entre el entrenador
del Real Madrid y el del Sporting de Gi-
jon. Segun Valdano, el rifirrafe dialécti-
. co habia sido desigual pues en tanto que
Preciado, que asi se llama el entrenador
del equipo asturiano, habia recurrido al
insulto, Mourifio, entrenador del Real Ma-
drid, habia dado argumentos; por ello,
concluia el dirigente madridista, no tiene
- sentido alguno comparar las actuaciones
de ambos entrenadores. Sin entrar en cul-
pabilidades ahora aqui, lo dicho se podria
asociar con esa frase tan conocida que
asevera que la sabiduria y la argumenta-
cioén hablan, en tanto que la ignorancia y
el insulto vociferan. Intentar convencer
sin argumentar es como disparar sin apun-
tar.

Argumentar, deciamos, significa de-
fender una idea o una opinién aportando
un conjunto de razones con objeto de
convencer. Es esencial para ello la exis-
tencia de, al menos, dos interlocutores:
uno serd el protagonista, el que sostiene
determinada opinién; el otro suele ser el
antagonista, el que esta en desacuerdo
con tal apreciacién. Por eso, el debate
es “la” practica argumentativa por exce-
lencia, aungue no, evidentemente, la 1ini-
ca. Asi, el consejo resulta también un tipo
basico de interaccién plenamente argu-
mentativo, pues si bien no hay confron-
tacion como en el caso del debate -al no
haber intereses diferentes-, si se necesi-
tard dar razones a la persona que nos lo
pide, si queremos que nuestra opinién
le resulte vilida.

En general, se aceptan varias fases en
un intercambio de ideas. La primera es la
tesis, que se refiere a la etapa en la cual
se presenta el ‘problema’, bien como una
pregunta o bien como una simple afir-
macion. Si yo digo a alguien que “El mi-
nistro Rubalcaba habla muy bien” ha-
bré planteado a un interlocutor mi opi-
nion; ante ella, el interlocutor podra no
responder; si lo hace, sus respuestas po-
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En tanto que la
sabiduria y la
argumentacion
hablan, la ignorancia
y el insulto
vociferan. Intentar
convencer sin
argumentar es como
disparar sin apuntar

dran ser de dos tipos: a) que no sugie-
ran confrontacion “Seguro que si” o “A
mi lambién me gusta mucho” 0 “St, es
verdad, aungue no me gustan algunas
de sus ideas”; en todos estos casos, en
que la actitud del interlocutor parece es-
tar de acuerdo con mi opinién, el tema
puede quedar zanjado en ese momento;
diriamos que no hay motivo de ‘discusion’;
cada participante ha presentado sus pun-
tos de vista; como estos no son contra-
rios, no tiene sentido pasar a una fase pos-
terior. Diferente sera si nos encontramos
con una respuesta del tipo b) o sea, de las
que si muestran oposicién: “A mi no me

gusta como habla ese hombre” o “Ah,
57 sPor qué?” o “Pues yo no comparto
esa idea de que hable bien”. Aqui co-
mienza un desacuerdo sobre la proposi-
cion inicial “El ministro Rubalcaba ha-
bla muy bien” por lo que la discrepancia
pasa a ser el tema del debate, o sea, el pro-
blema, que nos lleva a la tercera fase, la
de la argumentacion, en la que los par-
ticipantes hacen uso de principios légicos
para justificar los puntos de vista; por
ejemplo, yo tendré que aportar razones
que defiendan mi opinién de por qué creo
que el ministro habla bien: “Se lo he oido
a personas muy entendidas como tal y
tal y tal™; “utiliza muy bien las pausas,
los gestos y las manos™; “tiene un vo-
cabulario muy amplio que le permite
Jacilmente encontrar la palabra exac-
ta”, etc. Cuanto mayor sea el niimero y la
fuerza de esas razones, més ficil serd con-
cluir la verdad de la proposicion inicial.
Los argumentos se podran considerar co-
rrectos en tanto en cuanto que esa gente
a la que yo aludo como autoridades sea
muy prestigiosa; en tanto en cuanto que
el buen empleo de las pausas, los gestos
y las manos sean indicadores del bien ha-
blar, o, en tanto en cuanto, que sea cier-
ta esa amplitud de vocabulario y su rigor
a la hora de utilizar la lengua en su dis-
curso politico. Cada una de estas razones
formara parte de la argumentacion.
Posiblemente porque la modestia da al
meérito fuerza y relieve, como hacen las
sombras respecto a las figuras en un cua-
dro; el efecto serd mayor cuando los ci-
tados argumentos se manifiesten de ma-
nera adecuada. Ya lo afirmé hace ahora
trescientos afnos F. Fénelon “No basta con
tener razon, mantenerla de una manera
brusca y altanera, es deshonrarla y echar-
la a perder”. Todos sabemos que en el dis-
curso politico, como en cualquier otro,
mantener un argumento de una forma
grosera, violenta o arrogante, hace que se
pierda buena parte de su valor como arma
persuasiva de comunicacion. No digamos
cuando tal cosa hemos de padecerla di-
rectamente de uno de nuestros interlo-
cutores. jMenudo sufrimiento!!
No obstante, no deberian olvidar que
“contra hechos, no valen argumentos”;
esta frase se atribuye a Santo Tomas.
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LEOULLOA
Futbolista

Doblete en un
choque crucial

El delantero argentino se lu-
cio ayer ante Osasuna y mar-
c0 dos de los tres tantos que
el Almeria le hizo al equipo
pamplonica. Un alivio para
los rojiblancos en la tabla.

- ROMERO-MIURA
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EL CALEIDOSCOPIO
FAUSTO

GIMENEZ

Matador

n Rimini (Italia) se esta celebrando la

Feria anual del helado: 6 kilos consume

al afio cada italiano. Y, éste, la estrella

es uno bautizado "Matador": un helado
blanquisimo con chorreones rojos que, supongo,
simulan la sangre del toro. Ni la forma ni el sim-
bolismo del blanco llegué a entenderlos. Me re-
sulto curioso, sin embargo, que mientras en Es-
pana Los Toros estan en la picota, en Italia los
eleven a lo mas alto del monolito.

Pero hay cosas mas matadoras, muy matado-
ras: el sabado of al Ministro-huelguista de Tra-
bajo -es matador sacar a un huelguista de la Huel-
ga General de septiembre para nominarlo Mi-
nistro de Trabajo- decir que las empresas debe-
ran asumir los costes que "infringen" -por "in-

Es matador haber
contabilizado en poco
tiempo dos ministros
analfabetos orales

JSligen'- al Seguro de Desempleoy ala S.S. In-
Sringir es violar leyes; infligir, causar dano. Ni
infringir ni infligir, pues, pero los analfabetos
elevados a Ministros tienen y hacen esas cosas.

Es matador, de verdad, haber contabilizado
en poco tiempo dos Ministros analfabetos orales,
infringidores del Lenguaje, con lo que infligen
un grave quebranto al prestigio minimo exigible
a un Gobierno. Porque no hemos de olvidarnos
de sumar el conyugue, por conyuge, y el con-
tradecido, por contradicho, de la matadora Mi-
nistra de Sanidad.

Ya puestos, para inventor de palabras y enri-
quecedor del léxico patrio, me quedo el D. Mati-
as Martin de La Colmena, ¥ su bizcotur: "dicese
de aquel que, ameén de bizco, es alravesado,
ruin y turbulento".

Los Ministros, deben inventar soluciones, no
palabras. Y, unas y otras, dentro de las reglas de
la ortodoxia. Lo contrario, de verdad, es mata-
dor y deja helado.
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